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Вопросы частного права

В современной России ежегодно заклю-
чаются сотни договоров коммерческой 
концессии, по которым используется 

комплекс исключительных прав таких извест-
ных правообладателей, как: «Консультант-
Плюс», компания 1С, Yves Rocher France и др. 

Легальное определение договора коммерче-
ской концессии закреплено в ст. 1027 Граждан-
ского кодекса РФ1 (далее  – ГК РФ). В соответ-
ствии с этим определением правообладатель 
обязуется предоставить пользователю за возна-
граждение право использовать в предпринима-
тельской деятельности пользователя комплекс 
исключительных прав, включающий право на 
товарный знак, знак обслуживания, а также 
права на другие предусмотренные договором 
объекты исключительных прав.

Договор коммерческой концессии является 
самостоятельным гражданско-правовым до-
1  Гражданский кодекс Российской Федерации (часть вторая) : фе-
дер. закон от 26 янв.  1996  г. №  14-ФЗ // Собр. законодательства 
РФ. 1996. № 5. Ст. 410.

говором. Предусмотренная п. 4 ст. 1027 ГК РФ 
возможность применения к договору коммер-
ческой концессии правил о лицензионном дого-
воре не является основанием для рассмотрения 
договора коммерческой концессии в качестве 
отдельного вида лицензионного договора. В 
пользу самостоятельности договора коммерче-
ской концессии свидетельствует наличие: 

1) собственного предмета договора; 
2) предпринимательской цели договора; 
3) специфической регламентации прав и 

обязанностей контрагентов; 
4) особенностей прекращения договора; 
5) отдельной главы в ГК РФ для данного до-

говора.
Условие о предмете позволяет произвести 

отграничение договора от смежных. Кроме 
того, в юридической литературе подтвержда-
ется положение законодателя о том, что пред-
мет является существенным условием соглаше-
ния [8, с. 32]. Предмет договора коммерческой 
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концессии выражается в совершении правооб-
ладателем действий по предоставлению поль-
зователю права на использование комплекса 
исключительных прав. 

В юридической литературе предлагается 
передаваемые правообладателем исключитель-
ные права разделять на две категории. Первая 
категория  – права на объекты, без предостав-
ления которых договор коммерческой концес-
сии признается незаключенным. Вторая кате-
гория – исключительные права, использование 
которых может быть предусмотрено данным 
договором, однако договор считается заклю-
ченным и при отсутствии упоминания о них [3, 
с.  989]. Нельзя не согласиться с данным пред-
ложением. В Роспатент неоднократно посту-
пает вопрос о том, возможна ли коммерческая 
концессия без товарного знака. Допускается ли, 
например, зарегистрировать предоставление 
права использования изобретения по догово-
ру коммерческой концессии? Ответ на данный 
вопрос однозначный. Предмет договора ком-
мерческой концессии в обязательном порядке 
должен включать исключительные права на то-
варный знак, знак обслуживания. Иначе такой 
договор не является договором коммерческой 
концессии1. Аналогичный вывод содержится в 
судебной практике2.

Таким образом, к первой (обязательной) ка-
тегории следует относить права на товарный 
знак, знак обслуживания. Во вторую (факуль-
тативную) категорию включаются права на 
коммерческие обозначения, ноу-хау, объекты 
патентного права, объекты авторского права. 
При этом А.  С.  Райников справедливо делает 
вывод о том, что наряду с правом на товарный 
знак, знак обслуживания в перечень объектов 
коммерческой концессии необходимо включить 
как минимум еще одно исключительное право. 
В противном случае нельзя говорить о комплек-
се исключительных прав [12, с. 18]. Д. П. Бонда-
ренко предлагает включить возможность пре-
доставления права на использование только 
коммерческого обозначения в качестве средства 
индивидуализации [2, с. 9]. Представляется, что 
обязательное включение в предмет договора 
коммерческой концессии только исключитель-
ного права на коммерческое обозначение явля-
ется излишним. В отличие от товарного знака 
или знака обслуживания, коммерческое обозна-
чение не подлежит регистрации в федеральном 

1  Вопрос-ответ // Роспатент : офиц. сайт. 2019. URL:  
(дата обращения: 16.05.2019). 
2  См. напр.: Определение Верховного суда РФ от 26 августа 2015 г. 
№ 304-ЭС15-5828. Документ опубликован не был // Консультант-
Плюс : справочная правовая система.

органе исполнительной власти по интеллекту-
альной собственности, не определен срок дей-
ствия исключительного права на коммерческое 
обозначение. Кроме того, коммерческое обо-
значение может быть использовано правообла-
дателем в принадлежащем ему товарном знаке. 
В этой связи полагаем, что нет необходимости 
в редакции предмета договора коммерческой 
концессии. В то же время для обеспечения воз-
можности передачи именно комплекса исклю-
чительных прав, наряду с передачей права на 
товарный знак (знак обслуживания), необходи-
мо включить в предмет договора и какое-либо 
иное исключительное право на результат ин-
теллектуальной деятельности или средство ин-
дивидуализации. 

Помимо комплекса исключительных прав 
по такому договору передаче подлежит деловая 
репутация и коммерческий опыт правообла-
дателя в объеме, согласованном сторонами. В 
предусмотренных договорами случаях правоо-
бладатель передает пользователю также и право 
на использование системы и конфиденциаль-
ной информации, сведения о способах осущест-
вления профессиональной деятельности право-
обладателя3.

Из того, что к договору коммерческой кон-
цессии применяются правила о лицензионном 
договоре, следует, что, помимо предмета, су-
щественным условием договора коммерческой 
концессии является условие о способах ис-
пользования комплекса исключительных прав. 
Способы использования каждого из исключи-
тельных прав на результаты интеллектуальной 
деятельности или средства индивидуализации 
должны быть четко определены в анализируе-
мом договоре.

Системное толкование ст. 1030 ГК РФ и п. 5 
ст. 1235 ГК РФ4 позволяет заключить, что усло-
вие о размере вознаграждения также является 
существенным. Вознаграждение по договору 
коммерческой концессии может выплачивать-
ся в форме фиксированных разовых и (или) 
периодических платежей или в иной форме. 
Целесообразность отнесения данного условия 
к числу существенных объясняется следую-
щим. Во-первых, исключительные права на 
объекты интеллектуальной собственности об-
ладают спецификой, уникальностью, а потому 
определить их рыночную цену в соответствии 
п. 3 ст. 424 ГК РФ о цене договора невозможно. 
3  Постановление суда по интеллектуальным правам от 27 мая 
2020 г. по делу № А40 160153/2019. Документ опубликован не был 
// КонсультантПлюс : справочная правовая система.
4  Гражданский кодекс Российской Федерации (часть четвертая)  : 
федер. закон от 18 дек. 2006 г. № 230-ФЗ // Собр. законодательства 
РФ. 2006. № 52 (1 ч.). Ст. 5496.
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Во-вторых, договор коммерческой концессии 
является предпринимательским договором. 
Известно, что основным признаком предпри-
нимательского договора является его возмезд-
ный характер. 

На страницах юридической литературы 
ведется научная дискуссия о том, является ли 
условие о сроке договора коммерческой кон-
цессии существенным условием. Некоторые 
авторы определяют срок договора как суще-
ственное условие данного договора [3, с. 1012]. 
Вряд ли можно согласиться с указанным вы-
водом, поскольку в п. 1 ст. 1027 ГК РФ содер-
жится правило, в соответствии с которым до-
говор коммерческой концессии заключается 
в срок или без указания срока использования 
комплекса исключительных прав. Поэтому нет 
оснований относить данное условие к числу 
существенных. А. А. Еремин для защиты ком-
мерческой тайны правообладателя предлага-
ет установить минимальный срок договора не 
менее трех лет [7, с. 26]. Вместе с тем в условиях 
нестабильного, изменчивого рынка товаров, 
работ, услуг данное предложение видится не-
достаточно обоснованным. 

Таким образом, существенными условиями 
договора коммерческой концессии являются 
условия: о предмете; способах использования 
комплекса исключительных прав; размере воз-
награждения.

Специальные требования предъявляются в 
отношении формы договора коммерческой кон-
цессии. Такой договор должен быть заключен в 
письменной форме. Более того, имеется норма, 
согласно которой несоблюдение письменной 
формы договора влечет его ничтожность (п.  1 
ст. 1028 ГК РФ). Следует отметить, что А. С. Рай-
ников считает излишним указание в ГК РФ на 
недействительность договора в случае несоблю-
дения письменной формы. По мнению ученого, 
последствия несоблюдения письменной формы 
договора при необходимости регистрации пре-
доставления права использования комплекса 
исключительных прав являются очевидными и 
без отдельного указания на них в кодексе [12, 
с. 13–14]. Действительно, такой вывод выглядит 
вполне логичным. В то же время в гражданском 
законодательстве не только в отношении ком-
мерческой концессии предусмотрено специ-
альное последствие на случай несоблюдения 
письменной формы. Например, несоблюдение 
формы договора продажи недвижимости вле-
чет его недействительность (ст.  550 ГК РФ). 
Хотя переход права собственности на недвижи-
мое имущество по договору продажи недвижи-
мости подлежит государственной регистрации. 

Кроме того, государственная регистрация не 
является формой сделки. Закреплены разные 
последствия на случай несоблюдения письмен-
ной формы договора коммерческой концессии 
(ничтожность) и при несоблюдении требования 
о государственной регистрации (предоставле-
ние права использования считается несосто-
явшимся). В этой связи нет необходимости в 
исключении из ГК РФ специального правила о 
последствии несоблюдения письменной формы 
договора коммерческой концессии.

Регистрации в федеральном органе испол-
нительной власти по интеллектуальной соб-
ственности подлежит не только предоставление 
права использования комплекса принадлежа-
щих правообладателю исключительных прав 
по договору коммерческой концессии, а также 
внесение изменений в заключенный ранее до-
говор коммерческой концессии. В частности, 
изменения, касающиеся срока действия дого-
вора, подлежат государственной регистрации 
и без такой регистрации считаются несостояв-
шимися. Прекращение зарегистрированного 
предоставления права использования комплек-
са исключительных прав по коммерческой кон-
цессии подлежит регистрации. Сторонам следу-
ет подать заявление в регистрирующий орган. В 
случае прекращения в одностороннем порядке 
необходимо предоставить заявление, подписан-
ное стороной, которая расторгает договор, или 
представителем при наличии доверенности. 

Обращаясь к рассмотрению вопроса о 
субъектном составе исследуемого договора, 
отметим, что он заключается между правооб-
ладателем и пользователем. При этом в ГК РФ 
содержится специальная норма, не допускаю-
щая участие некоммерческих организаций и 
граждан в заключении договора коммерческой 
концессии (п. 3 ст. 1027 ГК РФ). Правооблада-
тели и пользователи должны обладать статусом 
субъекта права [1, с. 44–46]. Возможны случаи 
множественности лиц на стороне правооблада-
телей, например при создании соответствующе-
го объекта или при наследовании исключитель-
ных прав несколькими лицами. 

Большинство исследователей не оспаривают 
возможность участия лишь коммерческих орга-
низаций и индивидуальных предпринимателей 
в качестве правообладателя и приобретателя по 
договору [13, с. 18]. В то же время высказывает-
ся мнение о необходимости включения в субъ-
ектный состав данного договора и некоммерче-
ских организаций [2, с. 10; 7, с. 28]. Последний 
взгляд представляется более убедительным по 
следующим соображениям. Как отмечалось ра-
нее, в обязательном порядке при коммерческой 
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концессии необходима передача исключитель-
ных прав на товарный знак. Субъектами права, 
которые правомочны использовать товарные 
знаки, законодатель называет юридических лиц 
(причем независимо от цели их деятельности и 
организационно-правовой формы) и индиви-
дуальных предпринимателей (п.  1 ст.  1477 ГК 
РФ). В соответствии со ст. 50 ГК РФ, если неком-
мерческая организация осуществляет принося-
щую доход деятельность, предусмотренную ее 
уставом, это служит достижению целей, ради 
которых она создана, то деятельность, связан-
ная с извлечением дохода, является одним из ее 
уставных видов деятельности. Следовательно, 
такая некоммерческая организация, осущест-
вляющая уставную деятельность, вправе прода-
вать товары, выполнять работы или оказывать 
услуги с использованием зарегистрированных 
товарных знаков. Схожий вывод можно встре-
тить в цивилистической доктрине [14, с. 67]. 

С учетом изложенного возникает вопрос: по-
чему некоммерческие организации лишены воз-
можности заключать договоры коммерческой 
концессии? Думается, что некоммерческие ор-
ганизации, осуществляющие приносящую до-
ход деятельность, следует включить в субъект-
ный состав договора коммерческой концессии. 
Разумеется, что участие таких некоммерческих 
организаций будет достаточно редким явлени-
ем во франчайзинговых отношениях, посколь-
ку данный договор предусмотрен в первую 
очередь для коммерческих организаций (ввиду 
передачи именно комплекса исключительных 
прав). Однако вовсе исключать возможность их 
участия в подобных отношениях неоправданно. 
В этой связи предлагаем п. 3 ст. 1027 ГК РФ из-
ложить в следующей редакции: «Сторонами по 
договору коммерческой концессии могут быть 
юридические лица и граждане, зарегистриро-
ванные в качестве индивидуальных предпри-
нимателей». Данное изменение расширит сферу 
применения коммерческой концессии и позво-
лит некоммерческим организациям при нали-
чии передачи комплекса исключительных прав 
заключать не лицензионные соглашения, а ана-
лизируемый договор. 

При вступлении в договорные отношения к 
контрагентам предъявляется законодательное 
требование (требование как предписание) [5]. 
Так, правообладатель и приобретатель наделя-
ются соответствующими обязанностями. 

Основной обязанностью правообладателя 
является совершение им действий, обеспечи-
вающих возможность использования контра-
гентом комплекса исключительных прав. Для 
реализации данной обязанности в п. 1 ст. 1031 

ГК РФ отмечается, что правообладателю необ-
ходимо передать пользователю техническую и 
коммерческую документацию, а также проин-
структировать пользователя и его работников 
(«императивная» обязанность). В то же время в 
п. 2 ст. 1031 ГК РФ перечисляются ряд обязан-
ностей правообладателя, которые могут быть 
и не предусмотрены договором коммерческой 
концессии («диспозитивные» обязанности). 
В частности: 1) обеспечить государственную 
регистрацию предоставления права использо-
вания комплекса исключительных прав по до-
говору; 2) оказывать пользователю постоянное 
техническое и консультативное содействие, 
включая содействие в обучении и повышении 
квалификации работников; 3) контролировать 
качество товаров (работ, услуг), производимых 
(выполняемых, оказываемых) пользователем. 

В отношении такой диспозитивной обя-
занности правообладателя, как осуществле-
ние контроля качества, сложилось несколько 
противоположных точек зрения. Одна группа 
авторов соглашается с подходом законодате-
ля о том, что данная обязанность должна быть 
диспозитивной, поскольку при значительном 
количестве пользователей повсеместный кон-
троль невозможен [4, с.  642; 11, с.  132]. Разви-
вая данную позицию, И. Ю. Кулеева предлагает 
предусмотреть в ГК РФ право правообладателя 
привлекать третьих лиц к контролю [10, с. 78]. 
Другие исследователи, напротив, полагают, что 
данная обязанность должна быть императив-
ной [7, с. 16; 9, с. 691]. Представляется, что для 
надлежащей защиты потребителей товаров, 
работ, услуг контроль качества должен рассма-
триваться в качестве обязанности правооблада-
теля, которая не может быть изменена соглаше-
нием сторон. Правообладатель заинтересован 
в должном контроле за пользователем. Во-пер-
вых, качество товаров, работ, услуг, произво-
димых (оказываемых) пользователем, прежде 
всего влияет на деловую репутацию правообла-
дателя. Во-вторых, правообладатель несет суб-
сидиарную ответственность по предъявляемым 
к пользователю требованиям в случае несоот-
ветствия качества, а по требованиям, предъяв-
ляемым к пользователю как изготовителю про-
дукции, правообладатель отвечает солидарно с 
пользователем. Поэтому закономерно включить 
обязанность по контролю в п. 1 ст. 1031 ГК РФ.

Законодатель закрепил преимущественное 
право пользователя на заключение договора 
коммерческой концессии на новый срок. В то же 
время в отличие от, например, договора найма 
не предусмотрена обязанность правообладате-
ля предложить пользователю заключить дого-
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вор на тех же или иных условиях. Отмечается 
лишь, что пользователь, надлежащим образом 
исполнявший свои обязанности, по истечении 
срока договора имеет преимущественное право 
на заключение данного договора на новый срок. 
Думается, что отсутствие подобной обязанно-
сти у правообладателя объясняется предприни-
мательским характером договора коммерческой 
концессии. Для любого предпринимательского 
договора характерен риск. В данном случае  – 
это риск незаключения с прежним пользова-
телем договора на новый срок при отсутствии 
желания у правообладателя заключать договор 
с этим и другими пользователями. При этом, 
если правообладатель отказал пользователю в 
заключении договора на новый срок, но в те-
чение года со дня истечения срока договора 
заключил с иным субъектом соглашение, по ко-
торому предоставлены те же права, какие были 
предоставлены пользователю по прекративше-
муся договору, на тех же условиях, пользователь 
правомочен потребовать перевода на себя прав 
и обязанностей по заключенному договору и 
возмещения убытков, причиненных отказом 
возобновить с ним договор, или только возме-
щения убытков.

С учетом синаллагматического характера 
договора коммерческой концессии, для пользо-
вателя также предусмотрено несколько обязан-
ностей. Возмездность исследуемого договора 
порождает обязанность пользователя по выпла-
те вознаграждения правообладателю. В статье 
1032 ГК РФ перечисляется ряд иных обязанно-
стей пользователя, которые он несет перед пра-
вообладателем (использовать при осуществле-
нии предусмотренной договором деятельности 
средства индивидуализации правообладателя 
указанным в договоре способом; не разглашать 
секреты производства (ноу-хау) правооблада-
теля и другую полученную от него конфиден-
циальную коммерческую информацию, предо-
ставить оговоренное количество субконцессий, 
если это предусмотрено договором и др.). Кроме 
того, в законе содержатся обязанности, которые 
возникают у пользователя не только перед пра-
вообладателем, но и потребителями (информи-
ровать потребителей о том, что он использует 
средства индивидуализации в силу договора; 
оказывать им все дополнительные услуги, на ко-
торые они могли бы рассчитывать, приобретая 
их у правообладателя).

Для договора коммерческой концессии пред-
усмотрены не свойственные другим соглашени-
ям нормы об ограничении прав контрагентов. 
В договор может включаться следующее огра-
ничение для правообладателя  – не предостав-

лять иным субъектам аналогичные комплек-
сы исключительных прав на закрепленной за 
пользователем территории или воздерживаться 
от собственной аналогичной деятельности на 
данной территории. Договор может содержать 
ограничения прав и для пользователей. Напри-
мер, не конкурировать с правообладателем на 
территории, на которую распространяется дей-
ствие договора; продавать товары, выполнять 
работы или оказывать услуги только в пределах 
определенной территории и прочее. Следует 
отметить, что ограничительные условия мо-
гут быть признаны недействительными, если 
они противоречат антимонопольному законо-
дательству. Однако признание недействитель-
ными ограничительных условий не является 
основанием для признания недействительным 
договора коммерческой концессии в целом. В 
соответствии со ст.  180 ГК РФ недействитель-
ность части сделки не влечет недействительно-
сти иных ее частей, если можно предположить, 
что сделка была бы заключена и без включения 
недействительной части1.

Специальные нормы предусмотрены законо-
дателем на случай прекращения договора ком-
мерческой концессии. Данные нормы весьма 
нетипичны для предпринимательских догово-
ров. Так, в п. 1 ст. 1037 ГК РФ отмечается, что 
любой из контрагентов договора, заключенного 
без указания срока его действия, в любое время 
может отказаться от договора. Из процитиро-
ванной нормы следует, что односторонний не-
мотированный отказ возможен только от бес-
срочного договора коммерческой концессии. 
В случае заключения срочного договора такой 
отказ гражданским законодательством не пред-
усмотрен. Вместе с тем по правилам ст. 450.1 ГК 
РФ односторонний отказ может быть согласо-
ван сторонами в договоре. Поэтому односто-
ронний немотивированный отказ от срочного 
договора коммерческой концессии возможен 
только в случае его включения в текст соглаше-
ния. Нельзя не согласиться с таким подходом 
законодателя, поскольку он призван способ-
ствовать обеспечению стабильности граждан-
ского оборота.

Кроме того, допускаются случаи односто-
роннего отказа правообладателя от данного 
соглашения при нарушении пользователем его 
условий, а также неисполнении возложенных 
на пользователя обязанностей (подп.  1.1. п.  1 
ст. 1037 ГК РФ). Указанные в законе основания 
для одностороннего отказа правообладателя от 
1  



№ 1 (92) • 2021Сибирский юридический вестник36

Вопросы частного права

договора при наличии вины пользователя мож-
но квалифицировать в качестве мер защиты 
правообладателя. Это объясняется тем, что од-
носторонний отказ в таких случаях позволяет 
сохранить деловую репутацию, коммерческие 
связи правообладателя.

В ГК РФ содержатся и другие случаи для пре-
кращения договора коммерческой концессии. 
Перечислим их.

Во-первых, в случае прекращения принад-
лежащего правообладателю исключительного 
права на средства индивидуализации без за-
мены прекратившегося права новым исключи-
тельным правом договор коммерческой кон-
цессии прекращается. Во-вторых, перемена лиц 
в обязательстве не является основанием для 
прекращения исследуемого соглашения. Одна-
ко в случае смерти правообладателя и при от-
сутствии наследников, зарегистрированных в 
качестве индивидуальных предпринимателей, 
договор прекращается. В-третьих, изменение 
правообладателем коммерческого обозначения, 
входящего в комплекс исключительных прав, 
по общему правилу не прекращает концессион-
ные отношения. В то же время по инициативе 
пользователя в данной ситуации договор может 
быть расторгнут. В-четвертых, общим осно-
ванием прекращения договора коммерческой 
концессии как для правообладателя, так и для 
пользователя является объявление одного из 
них несостоятельным (банкротом).

Таким образом, в завершение следует вывод 
о том, что договор коммерческой концессии яв-
ляется самостоятельным гражданско-правовым 
институтом, становление и развитие которого 
продолжается и в настоящее время.    
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The article is devoted to the analysis and resolution of 
problems arising during the conclusion and execution of a 
commercial concession agreement. The article substantiates 
the consideration of a commercial concession agreement as an 
independent type of civil contract. The criterion for the inde-
pendence of this type of agreement is the presence of its own 
subject matter (the rightholder performing actions to grant the 
user the right to use a set of exclusive rights), as well as other 

specific features. An exhaustive list of essential terms of the 
commercial concession agreement is provided. The essential 
terms of the commercial concession agreement are the terms 
on the subject matter, methods of using the set of exclusive 
rights, as well as the amount of remuneration. The expediency 
of the law norm establishing the consequence of non-compli-
ance with the written form of the commercial concession agree-
ment was confirmed. The parties to the investigated contract 
have been determined. The need to include non-profit organi-
zations carrying out income-generating activities as parties to 
the contract has been proven. The subjective rights and obli-
gations of the copyright holder and user are comprehensively 
analyzed. The “mandatory” and “dispositive” obligations of con-
tractors are differentiated. It is concluded that quality control 
of goods (works, services) produced (performed, rendered) by 
the user must be considered as a duty of the copyright hold-
er, which cannot be excluded by agreement of the parties. The 
reasons for the absence of the legal obligation of the copyright 
holder to offer the user to conclude a contract for a new term 
are established. Special rules on termination of a commercial 
concession agreement are studied. The cases for motivated and 
unmotivated unilateral refusal of the contract are named. Spe-
cific proposals have been developed to improve the rules on a 
commercial concession agreement.

Keywords: commercial concession agreement, copyright 
holder, user, subject of the agreement, essential conditions, ex-
clusive rights, termination of the agreement.




